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BAC PRO VENTE             Thème   : La rentabilité de l’activité du vendeur 
Pole : Prospection    Chapitre 1 :  Les outils d’analyse des ventes 

Séquence 1 : Les totaux mobiles 
 
1. Les totaux mobiles 
 
Les totaux mobiles  est une méthode calcul qui permet de connaître le CA des 12 derniers mois tout en éliminant les 
variations saisonnières.  Cette méthode permet aussi de dégager la tendance générale des ventes.  
  
Le calcul est effectué à partir des CA de l’année N (2006 pour notre exemple) et N-1 (2005 pour notre exemple) :  
 

 CA 2005 CA 2006 
Cumul 
2006 

Total 
Mobile 
2006 

Formule des totaux Mobiles 

Janvier 160 240 240 3070 
Total CA 2006 + Janvier 2006 - Janvier 2005 soit : 
      2990          +      240           -  160 

Février 120 80 320 3030 
Total Mobile janvier  2006 +  Février 2006 - Février 2005 soit : 
            3070                      +      80              -       120 

Mars 40 40 360 3030 
Total Mobile février  2006 +  Mars  2006 - Mars 2005 soit : 
            3030                      +      40           -       40 

Avril 40 50 410 3040 
Total Mobile Mars  2006 +  Avril  2006 - Avril 2005 soit : 
            3030                    +      50          -       40 

Mai 40 90 500 3090 
Total Mobile Avril  2006 +  Mai 2006  -  Mai  2005 soit : 
            3040                  +      90          -       40 

Juin 90 150 650 3150 Etc.. 

Juillet 150 250 900 3250 Etc.. 

Août 390 500 1400 3360 Etc.. 

Septembre 610 880 2280 3630 Etc.. 

Octobre 500 610 2890 3740 Etc.. 

Novembre 450 560 3450 3850 Etc.. 

Décembre 400 610 4060 4060 Etc.. 

TOTAUX 2990 4060      

 

2. le graphique en Z 
 
Ce graphique représente le ventes mensuelles, les ventes cumulées et les totaux mobiles :    
 

 


